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OBJETIVO DA PRESTAÇÃO DE SERVIÇO 
 
O objetivo da prestação de serviço é apoiar o Instituto de Desenvolvimento Sustentável de 
Mamirauá (IDSM - Tefé) na organização da VII rodada de negócios de madeira dos 
manejadores da RDS Mamirauá, e formular recomandações para aprimorar as 
modalidades de extração e comercialização da madeira.   
 
Nota : Dentre os temas a serem discutidos e analizados junto com a equipe do IDSM, o 
consultor tomará particularmente em consideração os items levantados no “Relatório de 
atividades Floresta Viva de janeiro de 2008”, anexo a esse TDR.   

 

RESULTADOS ESPERADOS 
 
Os resultados esperados da prestação de serviço são :  
 

a. Apoiar equipe do IDSM a preparar e organizar a VII rodada de negócios de 
madeira das associações de manejadores da RDS Mamirauá 
 

b. Fazer junto com a equipe do IDSM uma avaliação das rodadas anteriores e das 
modalidades de extração e comercialização da madeira 

 
c. Formular recomendações estratégicas para a equipe do IDSM visando 

aprimorar as viabilidade da produção e comercialização da madeira oriunda 
dos planos de manejo das associações da RDS. 
As recomendações tratarão particularmente (mas não exclusivamente) os temas 
identificados no “relatório de atividades Floresta Viva de janeiro de 2008”  

 

PRODUTOS A SEREM ENTREGUES 
 
Os produtos a serem entregues pelo consultor são :  
 

 Produto A :  Relatório detalhado apresentando as sugestões estratégicas e 
operacionais, de atividades a serem desenvolvidas na RDS e 
entorno junto com as associações de manejadores, que poderiam 
ajudar a equipe a planejar melhor e definir uma estratégia para 
aprimorar a extração e comercialização da madeira no ano de 
2009. 

 Produto B :  Relatório sintético das atividades realizadas e das principais 
recomendações formuladas. 

 



 

 

O produto A será entregue num prazo de quinze días após a missão, no formato digital 
enviado nos endereços : kibler@gret.org, kika-sl@hotmail.com, rosana@mamiraua.org.br  
 
O produto B será entregue à equipe do IDSM e Floresta Viva no último dia da 
consultoria em Tefé. 
 

ORGANIZAÇÃO DA PRESTAÇÃO DE SERVIÇO 
 

A prestação de serviço contempla uma missão de seis dias a ser realizada na sede do 
IDSM na cidade de Tefé, no período de 07 a 12 de fevereiro de 2008.  
 
A organização da missão estará coordenada pelo IDSM, parceiro do projeto Floresta 
Viva.  

 

CRONOGROMA DA MISSÃO  
 
 Quarta feira 06 / 02 / 2008  
 
 Saída do consultor de Altamira com escala em Santarém e chegada em Manaus 
 
 Quinta feira 07 / 02 / 2008 
 

Saída de Manaus a Tefé as 08:00hs e encontro com a equipe de Manejo Floresta 
Comunitário – MFC / IDSM 
 
Reunião com a equipe, repasse das atividades, complementar lista de pontos a serem 
discutidos: 
 
- Avaliação das rodadas dos anos anteriores 
 
- Organização da rodada/2008 :  subsídio de experiência. 
 
- Analise técnica : capacidade de exploração das associações, novo calendário de 
atividade, tamanho das novas áreas x capacidade de exploração, novos cálculos de 
porcentagem do financiamento com o comprador, sistema de exploração e transporte 
da madeira serrada pela associação. 
 
- Apresentação de experiencias de parceria empresa/associações para  exploração e 
comercialização da madeira  

 
 
 



 

 

 Sexta-feira 08 / 02 / 2008 
  
 Discussão/análise com a equipe 
 

Sábado  09 / 02 / 2008 
 
Confecção do material a ser utilizado no Evento 
 

 Domingo  10 / 02 / 2008 
 
 Organização e preparação do local do Evento, flutuante do CIEAC –  Bill Hamilton / 
 IDSM 
  

Segunda-feira 11 / 02 / 2008 
 

- Primeiro Dia do Evento : discussão, avaliação e preparação da negociação a ser 
realizada no segundo dia com os compradores. 

 
 Terça-feira 12 / 02 / 2008 
 

- Segundo dia do Evento : apresentação das propostas dos manejadores, negociação 
com compradores (condições de ambas as partes) e fechamento de contrato. 

 
 Quarta-feira 13 / 02 / 2008 
 

Retorno  
 

CONDICÕES FINANCEIRAS 
 
As diárias e consultoria seão pagos pelo projeto Floresta Viva :  
 

− Diárias :   70 R x 08 dias = 560 Reais (quinhentos e sesenta Reais) 
− Consultoria :  180 R x 8 dias de trabalho = 1.440,00 (Hum mil quatrocentos e  

quarenta reais)  
Nota : isso inclui o tempo de redação dos produtos e impostos  

 
A passagem será paga pelo IDSM :  
 

− Passagens :  ALT/STR : 137,08 + STR/MAO : 250,00  
+ MAO/TEF : 339,00  = 726,08 R 
TEF/MAO : 445,00 + MAO/STR : 189,00  
+ STR/ALT : 140,92 = 774,92 R  

 



 

 

CONDICÕES DE PAGAMENTO 
 
As diarias serão pagas pelo Floresta Viva na chegada do consultor em Tefé. 
 
A consultoria será paga pelo Floresta Viva na recepção e validação do produto A.   
 
No momento do pagamento, o consultor entregará uma nota fiscal emitida a nome do 
Grupo de Pesquisa e Intercâmbios Tecnológicos – GRET, CNPJ : 07563302/0001-17, Rua 
Recife 3280, Parque 10 de Novembro, Manaus Amazonas.  
 
Parágrafo único :  no caso de não entregar o produto A (relatório detalhado) num 
prazo máximo de 30 dias após a realização da missão sem justificação aceite pelo 
coordenador do Floresta Viva, o consultor automaticamente reconhece renunciar ao 
pagamento da consultoria.  
 
As passagens serão pagas pelo IDSM conforme modalidades a serem acordadas entre o 
IDSM e o consultor. 
 
 

CONSULTOR 
 
O consultor selecionado é o Msc. Marlon Costa de Menezes, Eng. Florestal, responsável 
técnico do PMFC da Associação Virola Jatobá do PDS de Anapu/PA. 
 
O consultor foi selecionado com base na experiência de Eng. Florestal responsável técnico 
e coordenador do Programa de Manejo Florestal Comunitário Instituto Mamirauá no 
período de 2002 a 2006.   
 

TERMO DE ACEITACÃO  
 
O Gret-Floresta Viva e o Dr. Marlon Costa de Menezes concordam sobre as cláusulas do 
presente Termo de Referência.  
 
Manaus, 2 de fevereiro de 2008 
 
 
_____________________________________ 
Jean François Kibler / Gret Floresta Viva 
 
 
_____________________________________ 
Marlon Costa de Menezes 


